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Landmandens gevinst

Det oplever landmanden
Giv et bud — se eksemplet

Sadan maler vi effekten hos landmanden
Giv et bud — se eksemplet

Forretningspotentialet

Antallet af kunder
Giv et bud — se eksemplet

Salg pr kunde
Giv et bud — se eksemplet. Det vigtigste her er bud pd salg af en
"ren” virksomhedsaktivitet

Andet
Giv et bud pd, hvad det kan betyde, at medarbejderne fdr et
kompetenceloft via aktiviteterne i kampagnen.

Aktiviteter mod landmanden
Hvilke aktiviteter vil du satse pd i en kampagne

Ledelsens fokus
Hvad vil du prioritere, at din ledelse skal gore,
for at kampagnen bliver en succes hos jer.
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Intern aktivitet
Hvilke aktiviteter, til at sikre ejerskab blandt
kollegerne, vil du anbefale

Medarbejderudvikling via kampagnen
Hvilke kompetencer synes du, en kampagne
kan vaere med til at lofte

Markedsforing

Hvilke aktiviteter forestiller du dig, der skal
gennemferes i kampagnen
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Kontakt
Kampagneleder [navn]
T: 6666 6666 E: [ini]@[dIbrnavn].dk



